Porque é que
a banca continua
longe da agricultura
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Editorial
Previsao sem .prontidﬁo

Mocambique enfrenta mais uma vaga de
cheias com impactos severos sobre vidas,
infra-estruturas e meios de subsisténcia.

O cenério repete-se com uma regularidade
inquietante. A diferenca, hoje, é que nao nos
falta informacao.

Os servicos meteoroldgicos nacionais tém
cumprido um papel crucial: monitoram,
preveem e alertam com antecedéncia sobre
chuvas intensas, cheias iminentes e riscos
associados.

A ciéncia faz a sua parte. O problema co-
meca quando o alerta ndo se transforma, a
tempo, em accao eficaz.

Ano ap6s ano, os planos de contingéncia
mostram fragilidades na execugao.
Persistem atrasos na evacuacdo, falhas na
proteccdo de infra-estruturas criticas, insu-
ficiente pré-posicionamento de meios e uma
coordenacao que reage mais do que previne.
O resultado é um pais informado, mas pou-
co preparado — um paradoxo caro, medido
em perdas humanas, agricolas e econ6mi-

William Mapte

E-mail: editor@revistaterra.co.mz
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cas.
A informacido atempada sbé salva vidas
quando é operacionalizada com disciplina,
lideranca e recursos no terreno.

A experiéncia internacional demonstra que
é possivel fazer melhor.

O Bangladesh, por exemplo, transformou
sistemas de alerta precoce em decisoes ra-
pidas e descentralizadas, investindo em
educacao comunitaria, abrigos resilientes e
cadeias claras de comando. N3o eliminou os
riscos climaticos, mas reduziu drasticamen-
te as perdas.

Alicdo é simples: prontidao nao é um docu-
mento anual; é um sistema vivo que treina,
testa e actua antes da crise.

As cheias voltam a desafiar-nos. Que sir-
vam, desta vez, para fechar o ciclo entre
previsao e prevencao. A informacio existe.
Falta converté-la em prontidao efectiva — a
Unica resposta capaz de minimizar danos
num pais cada vez mais exposto aos extre-
mos climéticos.

Junte-se a nés na ampli-
ficacao da voz do agro

e do ambiente

Com o seu apoio, podemos
expandir reportagens que
valorizam a sustentabilidade, a
inovacao agricola e a conserva-
¢do dos recursos naturais.
Vamos juntos dar mais visibi-
lidade as historias que trans-
formam o campo e protegem o
planeta.

Para apoiar contacte-nos
através do e-mail
comercial@revistaterra.co.mz
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- ACTUALIDADE

Chuvas Severas,
vidas a deriva

odos o0s anos, a chuva re- . "
gressa com mais ou me- Ma'S de 95 mll
nos a mesma forca — e pessoas desalojadas
com ela regressa também

o drama. Rios transbordam, a ter-

ra cede, casas desaparecem sob

a agua e milhares de pessoas sdo M ais d e'l OO

forcadas a abandonar o pouco que

construiram ao longo de uma vida. pEs0ds Hioles

O que deveria ser sinal de fertili-

dade transforma-se, uma vez mais,

em ameaca.

Esta reportagem fotografica per- . 3
corre territérios marcados por um Mais de 4m |I
ciclo que se repete: destruicio, de- casas destruidas

salojamento e espera.

As imagens captam o impacto am-
biental da época chuvosa severa e 100
as suas consequéncias humanas,
num contexto em que a vulnera-
bilidade das comunidades se cruza
com a degradacdo dos ecossiste-
mas e a fragilidade das infraestru-
turas.

Mais do que um episodio isolado,
trata-se de uma historia recorren-
te. A chuva passa, mas os danos
permanecem — na paisagem alte-
rada, nos campos arrasados e na
memoria de quem todos os anos
recomeca, sem garantias de que o
proximo ciclo sera diferente

milhdes de délares
para assisténcia humanitaria
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“Esforco caido por terra”
Perante a nova vaga de destruicao
causada pela chuva, o Presidente
da Republica, Daniel Chapo, deixou
uma mensagem de preocupacao.
No final da sua visita de trabalho
aos Emirados Arabes Unidos, Cha-
po lamentou que a chuva esteja,
novamente a ser severamente pe-
nosa para o pais.

“Estamos a perder, um pouco por
todo o pais, infra-estruturas eco-
noémicas e sociais, principalmente
estradas. Temos feito um esforco
tremendo para repor as vias de
acesso, mas, quando a chuva apare-
ce, os piores inimigos das estradas
sa0 a 4gua e 0 peso e a agua acaba,
sem duvidas, por destruir as nos-
sas estradas, pontes, aquedutos e,
sobretudo, as casas das nossas po-
pulacdes, as escolas, os centros de
saude”.

Chapo expressou preocupacao pelo
facto da nova vaga de chuva deitar
sistematicamente abaixo os esfor-
¢os do Governo.

“Todo o esfor¢o que é feito pelo
Governo acaba caindo por terra e,
sempre que ha recursos acabamos
quase reconstruindo as mesmas in-
fra-estruturas”, lamentou.

REVISTA TERRA

JANEIRO | 2026 |

5



ACTUALIDADE

Primeira época agricola com

Metas “inundadas”

Mais de 200 mil hectares de culturas diversas foram afectados pelas
inundacoes provocadas pelas chuvas intensas que, desde Dezembro,

assolam as regioes Centro e Sul de Mocambique.

m balango do Instituto
Nacional de Gestao e Re-
ducdo do Risco de Desas-
tres (INGD) indica que,
no sector agrario, as cheias ja afec-
taram cerca de 232 mil hectares,
prejudicando a actividade de 174
mil agricultores e causando a morte
de mais de 74 mil cabecas de gado.
A provincia de Gaza é, até ao mo-
mento, a mais afectada pela actual
vaga de cheias, registando perdas
agricolas estimadas em quase 19%
da area plantada.
De acordo com dados preliminares
de fontes oficiais, resultantes de
um levantamento ainda em curso,
110.472 hectares de areas agrico-
las encontram-se inundados, o que
resultou numa perda estimada de
75.921 hectares de culturas diver-
sas. A situacdo afecta, até ao mo-
mento, 85.390 familias, sobretudo
nos principais distritos agricolas da
provincia.
Os dados apurados indicam que, na
campanha agricola em curso, Gaza
planificou, para a primeira época,
525.985 hectares, dos quais 426.513
hectares foram lavrados e 403.790
hectares efectivamente semeados.
A éarea de culturas perdidas cor-
responde, assim, a cerca de 18,8%
da 4area plantada, o que significa
que quase um em cada cinco hec-
tares cultivados foi destruido pelas
cheias.
Os impactos sao particularmente
severos nos distritos de Chokwe e
Limpopo, que concentram as maio-
res extensoes de areas inundadas,
com 39.553 hectares e 22.761 hecta-
res, respectivamente.
Seguem-se os distritos de Massingir
(13.548 ha), Chibuto (10.905 ha),
Mapai (9.700 ha) e Chigubo (5.615
ha), reflectindo a elevada exposi¢ao
das zonas ribeirinhas e dos princi-
pais vales agricolas da provincia.
Para além das inundacoes, o levan-
tamento provincial reporta ainda
impactos associados a fauna bravia,
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que afectaram cerca de 678 hec-
tares, bem como ocorréncias pon-
tuais de pragas e doencas, embora
com expressdo significativamente
inferior as perdas provocadas pelas
cheias.

As autoridades provinciais subli-
nham que os nimeros apresentados
sdo preliminares e resultam de ava-
liagGes ainda em curso no terreno,
podendo ser actualizados a medi-
da que o processo de levantamento
avanga.

REVISTA TERRA



MAAP define resposta

para a crise

O Ministério da Agricultura, Am-
biente e Pescas (MAAP) definiu
uma estratégia nacional para asse-
gurar niveis satisfatorios de produ-
¢do na Campanha Agraria 2025/26,
em face as inundacoes que afecta-
ram vastas zonas agricolas do pais
desde Dezembro tdltimo.

De acordo com uma fonte oficial, as
linhas de orienta¢ao da resposta go-
vernamental, apresentadas durante
a Segunda Reunido de Balango de
Monitoria da Campanha Agraria
em curso, “no imediato, aposta vai
para o reforco do plantio tardio,
com a mobilizacao de produtores
detentores de sementes e a prepara-
¢do das estruturas provinciais para
permitir o reinicio da sementeira
logo apos a descida das aguas, pro-
cesso que devera decorrer até mea-
dos de Fevereiro”.

“A abordagem parte do principio de
que as inundacoes, embora severas,
exigem uma resposta de ajustamen-
to produtivo e nao a interrupc¢ao da
campanha”, indica a nossa fonte.
Paralelamente, 0 MAAP ja comecou
a preparar a segunda época agrico-
la, que, segundo a meta, devera ga-
rantir cerca de 40 por cento da pro-
ducdo em relagdo a primeira época.
“Esta fase incidird sobre culturas
como arroz e milho, feijoes, horti-
colas (tomate, cebola, alho e repo-
1ho), bem como mandioca e batata-
-doce”, descreve a fonte.

A busca de recursos

Segundo soubemos, para viabili-
zar a recuperacdo, o MAAP prevé
a mobilizagdo de recursos financei-
ros internos e externos com vista a
criacdo de um fundo de apoio aos
produtores e aos agrodealers, des-

tinado a aquisicao e disponibiliza-
¢do regular de insumos agricolas,
incluindo linhas de financiamento
com prioridade para estes segmen-
tos.

“A estratégia inclui ainda o reforco
da assisténcia técnica e da moni-
toria no terreno, através dos servi-
cos de extensdo agraria, bem como
a disseminacao da tecnologia de
plantio directo sem lavoura (no till)
na segunda época, visando melhor
aproveitamento da humidade e dos
nutrientes dos solos”, indica a fonte.
O aproveitamento integral dos re-
gadios e das zonas baixas, aliado ao
refor¢o da vigilancia fitossanitaria,
completa o pacote de medidas com
que o Governo pretende mitigar
os impactos das cheias, recuperar
areas produtivas e salvaguardar a
seguranca alimentar e nutricional
do pais
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Esta fase incidira
sobre culturas
COMo arroze
milho, feijoes,
horticolas
(tomate, cebola,
alho e repolho),
bem como
mandioca e
batata-doce”,
descreve a_fonte.



Mafambisse quer lugar na lista
de maiores produtores de arroz

O sonho dos produtores de Mafambisse é
claro: sair da chamada agricultura de cabo
curto e avancar para um modelo mecanizado

Em Mafambisse, um posto admi-
nistrativo do distrito de Dondo,
provincia de Sofala, os produtores
arregacam as mangas na esperan-
¢a de colocar a regiao no mapa dos
principais produtores do arroz do
pais.

A Uniao dos Camponeses Produto-
res de Arroz em Mafambisse (UCA-
MA) acredita que ira superar a pro-
ducdo da época passada, abrindo
caminho para um ciclo de cresci-
mento sustentado, ainda condicio-
nado pelo acesso ao crédito, meca-
nizacao e insumos agricolas.

Na tGltima campanha, a UCAMA
produziu apenas 640 toneladas de
arroz, um namero modesto face a
capacidade instalada da organiza-
¢do, estimada em mais de 3.500 to-
neladas por época.

Para o presidente da UCAMA, José
Jodo Jojo, o desfasamento entre
potencial e realidade nao resulta da
falta de mao de obra ou de terras
araveis, mas da auséncia de meios
estruturantes para produzir em es-
cala.

“Mao de obra temos. O que nos falta
é suporte para crescer”, resume.

O grande desafio, segundo o diri-
gente, continua a ser o financiamen-
to. Apesar do discurso recorrente
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sobre a necessidade de impulsionar
a producio nacional de arroz, os
produtores sentem que o crédito
agricola ainda nao chega ao terreno.
As exigéncias de garantias por par-
te da banca comercial tém afastado
muitos camponeses organizados,
limitando a capacidade de investi-
mento em tecnologia e insumos.
“Nao queremos dinheiro para con-
sumo. Queremos meios para produ-
zir”, insiste J0jo.

Da subsisténcia a producio
mecanizada

O sonho dos produtores de Mafam-
bisse é claro: sair da chamada agri-
cultura de cabo curto e avancar para
um modelo mecanizado, capaz de
aumentar significativamente a pro-
dutividade.

Actualmente, a producio média
ronda as duas toneladas por hec-
tare, mas os produtores acreditam
que, com apoio técnico e insumos
adequados, é possivel duplicar ou
até triplicar esse rendimento, atin-
gindo quatro a cinco toneladas por
hectare.

Esse salto produtivo é visto como
a chave para alcancar a meta das
3.500 toneladas por campanha,
consolidando Mafambisse como

um dos principais polos arrozeiros
do pais e reduzindo a dependéncia
das importagdes.

Enquanto o financiamento estrutu-
rado nao chega, a presente campa-
nha traz sinais encorajadores.

A limpeza dos canais e acesso a
agua para a irrigacdo e a disponi-
bilidade de insumos agricolas cria-
ram condicOes mais favoraveis para
o cultivo.

O Governo e parceiros estao a com-
participar cerca de 70% dos cus-
tos de aquisi¢do dos insumos, um
apoio considerado decisivo para a
recuperacao gradual da producio.
Sem arriscar metas numéricas, os
produtores preferem uma aborda-
gem cautelosa, mas confiante.

A prioridade, dizem, é produzir
mais e melhor, consolidar capaci-
dades e provar que, com o apoio
certo, o arroz nacional pode voltar a
ocupar o lugar que merece na mesa
dos mocambicanos.

7

José Joao Jojo - Presidente da UCAMA
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NOTICIAS

Moz Store Seed perde licenca
comercial de sementes

A Empresa é a primeira vitima de uma guerra
ja declarada contra sementes contrafeitas.

O Ministério da Agricultura, Am-
biente e Pescas (MAAP), através da
Direccdo Nacional de Sanidade e
Biosseguranca (DINASAB), cance-
lou, com efeitos imediatos, a licencga
de exercicio da actividade no sector
de sementes da empresa Moz Store
Seed, devido a reiteradas violagoes
ao Regulamento de Sementes.
Segundo uma nota recebida na nos-
sa redaccao, a decisdo resulta de ac-
¢oes de fiscalizacdo realizadas pela
DINASAB, enquanto Autoridade
Nacional de Sementes, que detec-
taram graves irregularidades na ac-
tuacdo da empresa na provincia de
Manica.

Entre as infrac¢Oes constatadas es-
tao falsas declaracGes e publicidade
enganosa, falsificagdo de nomes de
variedades e a comercializacao de
sementes nacionais ou importadas
sem certificados oficiais.

Para além do cancelamento da li-
cenca, a empresa foi sancionada
com multas agravadas que to-
talizam 3.922.608,00 meti-
cais, devido a reincidén-
cia e ao nao pagamento

voluntario das coimas

Iniciais.

Multas

3.922.608,00

devido a reincidéncia e ao
nao pagamento voluntario das
coimas iniciais.
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Governo projecta programa de recuperaciao
de parque de maquinas agricolas

O Ministério da Agricultura, Ambiente e Pescas (MAAP) prevé lancar, nos
proximos meses, um programa nacional de recuperacao do parque de
maquinas agricolasexistente no pais.

REVISTA TERRA

De acordo com o ministro do pelou-
ro, Roberto Mito Albino, que falava
recentemente durante um encontro
com quadros do sector, “h4 muitos
tractores parados a nivel nacional”
e, antes de avancar com novos pro-
jectos de aquisicdo de equipamen-
tos, torna-se necessario efectuar um
levantamento e diagndstico do esta-
do actual das miquinas existentes.
Nesse sentido, o governante orien-
tou que, até finais de Fevereiro, to-
dos os distritos submetam dados
detalhados sobre o respectivo par-
que de maquinas, incluindo as mar-
cas.

Concluido o levantamento, a previ-
sao do Governo € que, durante o
més de Marco, seja elaborado o pro-
grama nacional de recuperagao, o
qual devera contar com a participa-
cdo dos representantes das marcas
envolvidas.

Refira-se que, durante o tltimo
quinquénio, o Governo adquiriu
centenas de tractores no ambito do
programa Sustenta. Contudo, se-
gundo informacoes recolhidas jun-
to de alguns beneficiarios, parte
dessas maquinas teve um periodo
de funcionamento reduzido.

JANEIRO 12026 | 9
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Lrisdnstive Furniture Far Luss Livicg Spaces

Felto
com A
Definitivamente
Moderno

Sala de estar, Sala de jantar, quarto,
Decoracdolluminacdo para interioras, Tudo de
colecgdes que variam do luxo, ultramoderno, ao
minimalista contempordneo e a pregos
competitivos

+T2 |B2) 965 1652

+27 |B3) 57T 6398
sales@rotundaplanthire.co.za
Lixrchle Road, Winonla,

Melsprult, Mpumalanga RSA

etz fwww.rotundaplanthire coza
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Banca: ainda
longe do campo

e Com taxas de juro que afastam produtores e in-
vestidores, o ministro da Agricultura, Ambiente e
Pescas, Roberto Mito Albino, foi directo: com os
custos actuais, “s6 a cannabis aguenta”.

® Entre o discurso de desenvolvimento e a real-
idade do crédito, onde se posiciona a banca?

e A Revista Terra ouviu o Mozabanco, um jdos
cinco maiores bancos do pais, numa entre\]ista
exclusiva.
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evista Terra: Por que

motivo as taxas de juro

para o crédito agricola

ontinuam acima de

20%, mesmo sendo um sector
prioritario para o desenvolvi-
mento do pais?
A opinido geral da sociedade é que
as taxas de juro no pais sdo altas, in-
dependentemente do sector de acti-
vidade. O sector da agricultura nao
estd imune a esta percepc¢do, que
neste caso é amplificada precisa-
mente porque este sector € conside-
rado como prioritario no processo
de desenvolvimento do pais.
A baixa produtividade generalizada
no sector, vis a vis o potencial eda-
fo-climético que o pais possui, € in-
clusivamente associada as taxas de
juro altas. E como se estivéssemos
a dizer que o alto custo do financia-
mento limita o investimento no sec-
tor, nao desencadeia a adopc¢ao de
tecnologia avancada, cria desem-
prego, entre outras mais.
Por outras palavras, um custo de
financiamento baixo é visto como a
panacea para o aumento da produ-
tividade no sector. Mas a questao de
fundo é: quao alta é, de facto, a taxa
de juro aplicada a financiamentos
ao sector da agricultura? Sera que
¢ mesmo alta ou ela reflecte o equi-
librio da forca da procura e oferta?
Sera que, por exemplo, uma taxa de
juro de 12% seria a tal desejada taxa
de juro baixa para a agricultura? E
porque nao 9% ao invés de 12%?
Pararespondermos a esta esta ques-
tao, é preciso trazermos a discussao
como a taxa de juro é formada, ana-
lisando um conjunto de variaveis
entre elas a conjuntura econémica
actual nacional e internacional, o
comportamento da divida ptublica
(politica fiscal), politica monetéria,
risco politico, risco climatico, entre
outras mais.
Usando a politica monetaria para
perceber como a mesma impacta a
taxa de juro, usamos como exemplo
as reservas obrigatorias (RO) insti-
tuidas pelo Banco de Mogambique.
Estas RO determinam a quantidade
de dinheiro que a banca comercial
deve manter como reserva em re-
lacao aos depositos dos clientes,
ajudando entdo a gerir a oferta de
moeda e consequentemente in-
fluenciando a taxa de juro ja que
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Danilo Abdula - Agro-Economista / MOZA Banco
requisitos mais baixos de RO nor-
malmente promovem mais emprés-
timos e taxas de juro mais baixas.
Actualmente as RO situam-se em
20%, mas ja estiveram a um nivel
de 10.5% entre Setembro de 2021 e
Janeiro de 2023.

Outro exemplo de uma variavel
impactante na taxa de juro é a in-
flagdo. Quando esta aumenta, ge-
ralmente a taxa de juro deve tam-
bém aumentar de modo a conter o
consumo e desacelerar a economia.
No caso actual de Mogambique, isto
ndo se tem verificado, visto que a
taxa de juro (Prime Rate do Siste-
ma Financeiro) tem decrescido e a
inflagdo continua controlada a um
digito e com tendéncia decrescente.
O Gréfico 1 a baixo é bastante elu-
cidativo neste aspecto e porventura,
talvez seja o comportamento destas
variaveis (Prime e inflagdo) ao lon-
go do tempo o principal catalisador
para a falicia de que a taxa de juro
ao sector da agricultura deveria ser
mais baixa.

Usando a politica
monetaria
para perceber

como a mesma
impacta a taxa
de juro, usamos
como exemplo
as reservas
obrigatorias
(RO) instituidas
pelo Banco de
Mocambique.
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Tendéncia da Prime Rate do Sistema Financeiro (PRSF) e Inflacao
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Fonte: Base de Dados Agri — MOZA BANCO. Baseado em dados oficiais do Banco de Mogambique. Compilacido da DCBI

A Prime Rate do Sistema financeiro
tem de facto mostrado uma tendén-
cia decrescente (actuais 15.8%), tal
como a inflacdo (homologa 4.83%,
Outubro 2025). Embora ambas
tendéncias sejam decrescentes, a
percepcao generalizada é de que a
tendéncia decrescente nao se tra-
duz efectivamente na taxa de juro
aplicada pela banca comercial,
especialmente para a agricultura
(presumivelmente com spreads ne-
gativos), sendo esta provavelmente

a principal razao para a tendéncia
que se verifica no financiamento
global destinado ao sector (Grafico
2).

De facto, o crédito a economia para
o sector da agricultura vem decres-
cendo ao longo dos anos, mas sem
uma analise mais profunda, seria
incorrecto assumir que este decrés-
cimo se deve unicamente a taxa de
juro que a banca comercial aplica a
financiamentos do sector.

Tendéncia do Crédito a Economia, Sector Agricultura
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Olhando para outra variavel como
por exemplo a divida ptiblica (82.4%
do PIB em 2024)[ Balanco do Plano
Econbémico e Social e Orcamento
do Estado — BAPESOE], ela tam-
bém impacta no custo do financia-
mento uma vez que este nivel alto
de endividamento serve de alerta a
investidores que exigem taxas mais
atractivas para aderirem aos titulos
publicos.

Estas taxas mais altas tém depois
uma correlacdo com o custo de fi-
nanciamento, ja que a banca comer-
cial usa os titulos ptblicos como re-
feréncia para definir as taxas de juro
a economia, incluindo a aplicada ao
sector da agricultura.

Muitas outras variaveis ajudam a
explicar as taxas de juro empregues
pela banca comercial ao sector da
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agricultura, sendo que trés outras
merecem, a nosso ver, alguma aten-
¢ao (nao em ordem de importancia).
A primeira tem a ver com o risco
climatico e pela sua localizacao geo-
grafica, Mocambique é um dos mais
propensos a este risco. A alteracao
no padrao pluviométrico, a ocor-
réncia cada vez mais frequente de
secas, cheias e ciclones extremos,
entre outros efeitos, provocam ins-
tabilidade no processo produtivo e
isso impacta/constringe o cash flow
(fluxo de caixa) das empresas do
sector da agricultura.

Como consequéncia, a banca co-
mercial tem pouco apetite para ope-
racoes de financiamento para este
sector e, portanto, a tendéncia é de
aplicar uma taxa de juro mais alta
para compensar o risco de default
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em caso de um evento climatico ex-
tremo.
A segunda variavel estd relaciona-
da com a conjuntura internacional/
factores externos. Como Mocambi-
que é tomador de precos nas prin-
cipais commodities do sector da
agricultura, uma instabilidade no
mercado internacional derivado,
por exemplo, de um conflito comer-
cial entre paises como recentemen-
te observamos no caso das tarifas
impostas pelos Estados Unidos a
varios paises, afecta a confianca de
investidores e os precos de exporta-
¢do e pode levar a banca comercial
a aplicar uma taxa de juro mais alta
face ao risco elevado.
A terceira variavel esta relacionada
com eventos pos default (incum-
primento), especialmente no que
concerne a recuperacdo de crédito
que é bastante morosa muito por
via da burocracia judicial. Quando
esta burocracia é vencida e a banca
comercial fica em posse do colate-
ral dado como garantia, surge ou-
tro problema: a mesma enfrenta o
problema de auséncia de mercado
secundario para colocar os bens da-
dos como garantia, pelo que a banca
comercial leva isto em conta na de-
terminacdo da taxa de juro final.
Em suma, o Grafico 2 acima mos-
trando a evolucao do crédito conce-
dido ao sector da agricultura pode
ajudar a resumir o que se esta a pas-
sar no pais: com a actual conjuntura
econdmica e financeira que atraves-
samos, com 0s riscos inerentes ao
sector da agricultura, auséncia de
colateral e mercado secundario para
0 mesmo, entre outros, a banca co-
mercial estd mais propensa a apli-
car os fundos disponiveis (por via
de depobsitos dos clientes) em titu-
los ptblicos que remuneram a uma
taxa mais alta ao invés de financiar
o sector a uma taxa mais baixa, in-
dependentemente de o mesmo ser
considerado como prioritario.
Por fim, e ndo menos importante,
ndo basta dizer-se simplesmente
que a taxa de juro é alta. De maneira
alguma uma expansao no financia-
mento impulsionada por taxas de
juro baixas vai significativamente
impulsionar per si a produtividade
e rentabilidade do sector da agri-
cultura. E preciso olhar para o pro-
blema no seu todo, incluindo o red
tape espalhado pelo pais.
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O que encarece o crédito ao
agricultor? E o risco, o custo
operacional ou a falta de ga-
rantias?

E uma combinacio de factores, al-
guns ja acima abordados, mas ha
outros. Por exemplo, a auséncia de
uma agricultura mais comercial, o
distanciamento dos produtores em
relacdo aos mercados, precariedade
das infra-estruturas rurais, entre
outras mais, encarece o financia-
mento.

Nesta vertente, é importante real-
car que o encarecimento no finan-
ciamento é mais impactante nas
pequenas operacoes do sector da
agricultura, que ja agora convém
mencionar, constituem a maioria
no pais (99%). Porqué? Primeiro
porque os pequenos produtores
dificilmente tém como colaterizar
uma operacgao de financiamento ao
nivel desejado pela banca comer-
cial, ou seja, o total de assets dis-
poniveis ou sao insuficientes para
cobrir o financiamento ou sdo de
dificil execucao/conversao em cash
em caso de default.

Segundo, a operacao dos mais pe-
quenos ¢é dispersa e nao tem esca-
la, terceiro, a mesma nao obedece
a padroes estandardizados pela in-
dustria a jusante e por fim, nao esta
ligada a um offtaker (nao é contra-
tada), entre outros mais.

Somente para exemplificar, é mui-
to mais facil financiar um grupo
de produtores de cana-de-agtcar
quando os mesmos estdo ligados
contratualmente a um esquema de
fornecimento de cana a uma acuca-
reira. Numa operacao destas, exis-
tindo um acordo tripartido onde
os reembolsos do financiamento
provém directamente da acuca-
reira para o banco financiador por
desconto na factura a pagar pelo
fornecimento de cana, a probabili-
dade de a banca comercial financiar
a uma taxa mais baixa da praticada
no mercado (a tal considerada alta)
aumenta.

Quando a auséncia destes pressu-
postos de organizacdo do processo
produtivo é colocada na equacio,
ha relutancia da banca em financiar
e quando financia, a taxa de juro é
entendida como elevada.

A auséncia de um seguro agricola

14 | JANEIRO | 2026

pode também ser colocado como
um factor. No entanto, quando ele
existe (e ja ha seguradoras no pais
com o produto seguro agricola), o
mesmo é geralmente considerado
caro e, portanto, de dificil acesso,
principalmente para as pequenas
operacoes.

O crédito agricola é mais
arriscado do que o crédito
comercial urbano? Porqué?

O sector esta repleto de riscos e ja
mencionados, como por exemplo
pluviosidade imprevisivel e errati-
ca, choques climéticos, volatilidade
dos precos das matérias-primas, in-
fra-estruturas frageis e ligacoes de
mercado deficientes. Estes desafios

E muito mais
facil financiar
um grupo de
produtores

de cana-de-
acucar quando
0S mesmos
estao ligados
contratualmente
a um esquema
de fornecimento
de cana a uma
acucareira

combinam-se para criar uma ima-
gem de um sector demasiado incer-
to, demasiado exposto e, em tltima
analise, demasiado arriscado para
atrair capital.

Mas olhar para a coisa tao simples-
mente assim pode ser catastrofico
uma vez que varios sectores de ac-
tividade da economia estdo inter-
ligados, ou seja, existe algum grau
de interdependéncia. Portanto, nao
arriscar no financiamento ao sector
da agricultura pode estagnar indus-
trias a jusante e ai a solucao passara
pelo que vemos hoje: importacgoes.
H4, portanto, que reconhecer o ris-
co inerente ao sector da agricultura
nao como uma barreira intranspo-
nivel, mas como algo que pode ser

gerido e mitigado. E é aqui onde
entram os instrumentos de miti-
gacdo de riscos que basicamente
ajudam a estruturar a agricultura
como uma oportunidade de inves-
timento, criando mecanismos que
distribuam, absorvam ou compen-
sem os riscos que afastam a banca
comercial.

E a questdo é: que instrumentos
de mitigacdo sao esses? Sao varios,
desde o que se chama blended fi-
nance (financiamento hibrido)
passando pelo digital finance ( fi-
nancias digitais), entre outros. No
primeiro caso, ha uma compartici-
pacao da banca comercial, sector
privado e sector publico/parceiros
de cooperacao. Por exemplo, ini-
ciativas que combinam o financia-
mento de doadores com os da banca
comercial permitem acesso a finan-
ciamento aos pequenos agricultores
que, de outra forma, estaria fora do
seu alcance.

Os modelos variam, havendo por
exemplo este da comparticipacao,
mas também o das garantias, onde
a banca comercial beneficia em caso
de default de uma cobertura exter-
na de x % sobre o montante desem-
bolsado, ou entdo subsidios na taxa
de juros mediante a criacao de uma
conta instrumental de garantia.
Para além do mecanismo de parti-
lha de risco entre a banca comer-
cial e sector publico/doadores, ac-
tualmente existe o que se chama
de digital finance que esta também
a remodelar o cenério de financia-
mento ao sector da agricultura. Por
exemplo, plataformas digitais for-
necem agora dados em tempo real
sobre padroes climaticos, precos de
mercado, entre outros mais, trans-
formando a incerteza em previsao.
Para além disso, aplicacoes moéveis
permitem a criacao de novas formas
de construcao de perfis de crédito
dos agricultores, permitindo-lhes
qualificar para financiamentos mes-
mo sem as tradicionais garantias.
Isto é ja uma realidade em muitos
paises, como por exemplo no Qué-
nia, no entanto, isto ainda esta no
estado infancy na banca comercial
do pais, pelo que ha ainda um cami-
nho a percorrer.

E também importante investir no
fortalecimento das cadeias de valor
agricola. Muitos dos riscos associa
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dos a agricultura e que impactam na
taxa de juro ndo decorrem da pro-
ducao em si, mas essencialmente do
que acontece depois da producao. A
existéncia de infra-estruturas de ar-

mazenamento, transporte e proces-
samento adequadas e também um
sistema de informacdo de merca-
dos faz com que as cadeias de valor
sejam mais previsiveis e estaveis,
oferecendo a banca comercial uma
nocao mais clara sobre o risco e re-
torno do investimento.

Com a nova direccao que

o Governo quer dar a
agricultura, direccionado

o sector puramente para o
negocio, ha margem para
reduzir os juros agricolas
para niveis de um digito, sem
comprometer a viabilidade
dos bancos?

Verdade seja dita, a banca comer-
cial ndo deixou de financiar a agri-
cultura, mesmo estando o sector a
reclamar de que as taxas de juro sao
altas. Agora, esperar que a mesma
empregue taxas de juro de um digi-
to com fundos proprios no cenéario
econdémico que o pais atravessa, é
pouco provavel.

Haver4, contudo, sempre margem
para que isso aconteca. Modelos hi-
bridos de financiamento (o blended
finance acima mencionado), pare-
cem ser o mais realistico de modo a
nao distorcer o mercado. Ha exem-
plos destes ja em vigor no pais num
modelo de 40%-40%-20%, onde a
banca comercial financia 40%, Go-
verno 40% e o beneficiario 20%.
Existem também outras variantes,
como por exemplo o modelo 75%-
25%, onde o Governo apoia com
75% e o beneficiario com 25%.
Nestes 2 casos, porque entre 40 e
75% do asset (activo) a financiar
estd garantido, a banca comercial
pode usar o mesmo asset como gar
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antia e deste modo o mutuéario
pode beneficiar de uma taxa de juro
bonificada.

O tinico senao nestes formatos é que
na maioria dos casos o grupo-alvo é
limitado a pequenos produtores e
cadeias de valor viradas a seguranca
alimentar.

No entanto, existem na praga mo-
delos a um digito em que os fundos
sdo 100% dos parceiros de coope-
racdo e a banca comercial limita-se
somente a administra-los.

As instituices financeiras podem
também captar recursos externa-
mente (financiamento externo; di-
ferente de uma linha de parceiro de
cooperacao do pais) dedicados ex-
clusivamente ao sector da agricul-
tura e dependendo das condicoes de
acesso, € bem possivel que as taxas
de juro ao beneficiario final possam
estar ao nivel de um digito.

Que medidas concretas
poderiam facilitar o acesso

ao crédito rural — garantias
publicas, fundos de cobertura,
subsidios de juro?

A nosso ver, uma taxa de juro, di-
gamos ao nivel da inflacao (1 digi-
to), que é a que se apregoa como
desejavel, somente seria possivel
por via de linhas de financiamento
concessionais, geridas em modo off
balance (fora de balanco) pela ban-
ca comercial. E mesmo estas linhas
concessionais, se nao forem acom-
panhadas de linhas de garantia, elas
acabam por ser ineficientes.
Portanto, o recipe aqui passa por
uma combinacdo de linhas de fi-
nanciamento concessionais, linhas
de garantia e também por linhas de
assisténcia técnica.

Os bancos estao dispostos a
criar produtos financeiros
especificos para agricultura de
pequeno e médio porte?
Cremos que, na generalidade, a
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banca comercial tem criado produ-
tos financeiros especificos para o
sector da agricultura, ou seja, nao
exclusivamente para a agricultura
de pequena/média escala.

E o que também temos verificado é
que a banca comercial nao somente
cria tais produtos financeiros, mas
também tem apostado na criacao
de sectores/equipes especializados
para lidar com o sector da agricultu-
ra. Ha, portanto, um compromisso
com a banca comercial em financiar
o sector.

E acreditamos que quanto mais
existirem iniciativas de impulsiona-
mento do financiamento ao sector
da agricultura, quer sejam por via
de linhas de financiamento conces-
sionais ou outras, maior sera a aber-
tura da banca comercial ao sector.
Especificamente 0 MOZA o que é
que oferece neste segmento? Como
é que tem sido a adesao a estes pa-
cotes (existindo)?

E importante primeiro mencionar
que o MOZA tem uma equipe que
vela pela area da agricultura. Se-
gundo, o MOZA financia a agricul-
tura em todos estagios da cadeia de
valor, portanto, desde a concessao
de insumos passando pela producao
propriamente dita, processamento,
transporte e comercializacdo. Ter-
ceiro, o MOZA financia todas ca-
deias de valor, desde a avicultura,
frutas e améndoas, comercializacao
interna e exportacdo, entre outras
mais.

Embora a maioria destes financia-
mentos sejam concedidos com re-
curso a fundos préprios, o MOZA
também financia o sector com re-
curso a linhas concessionadas. E
neste caso, o banco tem sob sua
gestdo linhas de financiamento con-
cessionais com fundos de doadores,
linhas de financiamento contrata-
das externamente, linhas de garan-
tia que cobrem determinada % de
default, e linhas de financiamento
com subsidio a taxa de juro.

E a verdade é que o financiamento
sob estas linhas concessionais tém
trazido resultados animadores. Ha
exemplos de casos em que uma
micro-empresa passou a pequena
empresa e ha também exemplos de
pequenas que passaram a médias
empresas gracas a financiamentos
concedidos sob essas linhas.
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Governo centraliza importacao
de arroz e trigo para travar fuga

de divisas

O Governo mocambicano atribuiu ao Instituto de Cereais de Mocambiqud
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NOTICIAS

(ICM) a exclusividade na importacao de arroz e trigo, numa medida que
visa travar a exportacdo ilegal de divisas associada a sobre-factiracio e
duplicacao de facturas destes produtos.

decisdo consta de uma
deliberacao do Ministé-
rio da Economia, datada
e 31 de Dezembro de
2025, e entra em vigor a partir de
Fevereiro para o arroz e de Maio
para o trigo.
Segundo o documento, a medi-
da pretende criar um mecanismo
transparente de importacdo, ga-
rantir a estabilidade dos precos in-
ternos, assegurar o abastecimento
nacional, incentivar a producao lo-
cal e reforcar a autoridade do Esta-
do na gestao de bens estratégicos.
O diploma estabelece ainda que
0s mecanismos e procedimentos
operacionais de importacao serao
aprovados pelo ministro que supe-
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rintende a area do Comércio Exter-
no, devendo observar a politica eco-
noémica e os interesses do Estado.

A decisao é criticada pela Confede-
racao das Associacoes Economicas
de Mocambique (CTA), que con-
sidera que o governo esta a actuar
como “jogador e arbitro” em simul-
taneo.

Refira-se que o arroz é actualmente
o alimento mais consumido pelas
familias mocambicanas e a sua im-
portacao representa um dos maio-
res encargos da balanca comercial.
Dados do Banco de Mocambique
indicam que, apenas no primeiro
trimestre do ano passado, o pais
gastou 63,1 milhoes de dolares na
importacao do cereal.
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OPINIAO

Por que o organico
nao e sinonimo
de agro-ecologico

( Partell)

Jean Marc von der Weid*

A relacao da producao agro-ecologica com os mercados

Para comecar, salvo muito raras excepcoes, os mercados nao
reconhecem a producao agro-ecologica. O que um comprador
minimamente informado pode conhecer e comprar € um produto
organico. O mercado de organicos cresce de forma exponencial em
todo o mundo, inclusive no Brasil, enquanto na cadeia alimentar nao

existe legalmente um mercado agro-ecologico.

Como a definicdo de produto or-
ganico absorve a de agro-ecologico
(embora o contrario no seja ver-
dadeiro) esta confusao permite que
o mercado aceite comprar/vender
a producio agro-ecologica embora
mude a sua denominacio e identi-
dade.

Se, por um lado, esta peculiaridade
do mercado permite que os produ-
tores agro-ecologicos vendam a sua
producao com pregos diferenciados,
até 30% mais elevados como pre-
mio de qualidade, a confusio entre
os dois tipos de produto tem impli-
cacOes perigosas.

Ao nio se fazer a distin¢do entre or-
ganico e agro-ecoldgico, fica aberta
a possibilidade de sistemas organi-
cos em grande escala entrarem no
mercado, disputando a preferéncia
do consumidor desavisado. Isto ja
estd em curso em todo o mundo,
com o avango do capitalismo verde
dominando este nicho do mercado
de consumidores mais informados
sobre os maleficios do sistema agro-
-quimico.

Embora a produc¢io orgdnica em
larga escala seja menos eficiente do
que a agro-ecologica (necessaria-
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mente de menor escala), tanto do
ponto de vista agrondémico quanto
do econémico, ela ganha vantagens
na relacdo com o mercado por duas
razoes: (1) o custo da comercializa-
¢do é menor e, (2) os produtos sdo
mais homogéneos (o que responde
ao modelo exigido pelo mercado).
Para explicar melhor estas diferen-
¢as, é preciso notar que um sistema
agro-ecologico tem uma maior pro-
ducao total por hectare, mas a natu-
reza deste sistema faz com que ele
precise oferecer uma maior varieda-
de de produtos por unidade de area.
Isto significa que é preciso levar ao
mercado muitos produtos em quan-
tidades menores. Um agricultor
agro-ecologico tera um custo maior
de embalagem e de transporte em
comparac¢ao com um produtor or-
ganico. Se ele vender directamente
ao consumidor, isto pode ser mini-
mizado, mas se tiver que entrega-
-lo a um intermediario, a diferenca
serd notavel.

O outro obstaculo na comercializa-
¢do dos produtos agro-ecologicos
estd na apresentacdo diferenciada
destes tltimos. O mercado conven-
cional estipula o tamanho, forma e

cor dos produtos, o que se chama
de “estética” da producao. Isto vale
também, via de regra, no mercado
de produtos organicos. O mercado
busca comprar produtos organicos
idénticos (na aparéncia) aos con-
vencionais, e isto leva esses pro-
dutores a utilizarem as variedades
convencionais e ndo as crioulas. H4
um preco indirecto a pagar nesta
pressdo do mercado, pois sabe-se
que as variedades convencionais
nao se adaptam bem ao manejo or-
ganico e muito menos ao agro-eco-
logico, resultando em uma produ-
tividade mais baixa e a um grande
descarte de plantas que néo corres-
pondem ao padrao comercial. Tudo
isto eleva os precos da producio or-
ganica e limita o mercado potencial
para um nicho de consumidores de
alta renda.

Dependendo do tipo de produto, as
restricoes podem inviabilizar a pro-
ducdo agro-ecoldgica, além de enca-
recer muito a organica.

Os produtos mais facilmente co-
mercializaveis no mercado sdo os de
menor beneficiamento. Hortalicas,
legumes e frutas sdo vendidos em
natura e ndo passam por qualquer
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transformacao, sendo que o tnico
condicionante é o padrao visual dos
produtos. Como vimos acima, isto
tende a provocar o uso de varieda-
des convencionais com as conse-
quentes perdas em produtividade e
descartes de plantas fora do padrao
apontadas acima. Isto fica superado
em sistemas que comercializam em
mercados locais, de vizinhanca ou
em feiras comunitarias e distritais.
A maior parte da comercializacio
da producao agro-ecolégica destes
trés alimentos no Brasil é dirigida
para estes mercados, onde a padro-
nizacdo dos produtos nao predo-
mina na op¢do dos compradores.
Nestes mercados também prevalece
uma relagao directa entre produtor
e consumidor que dispensa a certi-
ficagdo formal. Mas, mesmo neste
nivel, o custo da comercializacao
pode ser restritivo, muitas
vezes superado por siste-
mas informais de colecta,
transporte e venda colec-
tivos, visando economias

de escala e de tempo de mais complexo do
trabatho. descascar as vagens
Na comercializagdo de

produtos beneficiados, o
problema pode ser muito
maior.

Quando a producdo de
feijdo agro-ecolégico, por
exemplo, supera a deman-
da da vizinhanca, da co-
munidade ou do distrito,
a venda do excedente nao
podera se fazer sem pas-
sar por um intermediario,
possuidor de maquinario
para beneficiar o produto.
Normalmente, este intermediirio
cerealista é um comprador de feijao
produzido de forma convencional.
Este comprador define que tipo de
feijao é bem aceito pelo mercado,
funcao do prego e da qualidade do
produto. No centro-sul do Parana
(grande centro produtor de feijao
preto), os cerealistas s6 compram
feijdo de duas variedades, indicadas
pela Embrapa como as mais apro-
priadas para a regido. Uma é pro-
priedade do Instituto Agronémico
do Parana (IAPAR) e a outra de
uma empresa privada (Agroceres,
depois comprada pela Monsanto,
hoje Bayer). Os agricultores cha-
mam estas variedades de “cascu-
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does”, um epiteto depreciativo que
diz muito sobre a qualidade destes
feijoes.

Nesta regiao, a AS-PTA (ONG de
promocdo do desenvolvimento
agro-ecologico da agricultura fami-
liar) desenvolveu a producao agro-
-ecologica de feijoes pretos, resga-
tando, melhorando e multiplicando
mais de 140 variedades crioulas,
adotadas por milhares de agriculto-
res. Depois de alguns anos em que o
uso de sementes crioulas virou uma
febre, acompanhada pelas prati-
cas mais simples da agro-ecologia
(substituicdo dos insumos quimi-
cos e variedades convencionais), o
mercado das vendas locais se esgo-
tou e chegou-se a um impasse com
os cerealistas.

O mercado maior ao qual se dirige

O feijao é uma planta
naoexigeumprocessamento

selecionar os graos por
peso e tamanho para ter
um produto uniforme para
botar nos sacos.
é comum dar um banho
de algum agrotéxico para
impedir o ataque de pragas
como o caruncho.

a producao de feijao preto da re-
gido € a capital do Estado, Curitiba
e, sobretudo, o Rio de Janeiro, e os
cerealistas nao tinham como pro-
cessar 140 variedades com forma-
tos, tamanhos, cores (tons de preto)
e tempos de cozimento diferentes
para empacotéi-las e vendé-las. O
resultado foi a diferenciacao de cul-
tivos de feijao nas propriedades.
Uma parcela menor, empregando
a variedade crioula com melhor
performance ou de maior agrado
para o produtor ou o mercado lo-
cal passou a conviver com outra
parcela usando as variedades con-
vencionais, dirigida ao mercado
dos cerealistas. Muitos produtores

Também

utilizaram as técnicas da agro-eco-
logia para produzir os “cascudoes”,
com menores produtividades, mas
também com menores custos, pelo
menos até que a politica de crédito
do governo Lula facilitou o uso de
insumos quimicos e varios dos pro-
dutores voltaram as praticas con-
vencionais.

A solucdo para este tipo de situagao
exige um investimento em benefi-
ciamento sob controle dos produ-
tores, além de um mercado con-
sumidor capaz de absorver muitas
marcas diferentes de feijao preto.
Desde logo, a alta variedade de tipos
de feijao indicaria a necessidade de
infraestruturas de beneficiamento
em pequena escala, agrupando pro-
dutores utilizando as mesmas va-
riedades crioulas para definir uma
marca. Como reagiria o
mercado frente a uma
oferta de (digamos) 20
marcas?
Esta estimativa tem a ver
Jue€ com a identificacio de
e perto de.z 15% das varie-
dades identificadas na
regido que concentram
mais de 60% da produ-
¢do total de feijoes criou-
los. O resto das varieda-
des seria para consumo
proprio das familias,
vendas de vizinhanca ou
feiras locais.
Vinte marcas de feijao a
venda em Curitiba ou no
Rio de Janeiro?
O volume de feijao preto
comercializado a partir
do centro-sul do Parani chega a
centenas de milhares de toneladas
e, neste volume, somente super-
mercados tém escala para escoar
a producao. Consultas com super-
mercados do Rio de Janeiro indi-
caram que poderiam comprar uma
ou duas marcas (hoje sdo 4 marcas
convencionais e uma organica, da
empresa Korim). E claro que os
pontos de venda de produtos orga-
nicos em pequena escala que vém
se multiplicando pelas grandes ci-
dades poderiam ser uma saida, mas
nao para o volume potencial da pro-
ducao da regiao citada.
O feijao é uma planta que nao exige
um processamento mais complexo

que
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do que descascar as vagens e selec-
cionar os graos por peso e tamanho
para ter um produto uniforme para
botar nos sacos. Também é comum
dar um banho de algum agro-toxi-
co para impedir o ataque de pra-
gas como o caruncho. Quando se
lida com plantas como o trigo, por
exemplo, as coisas se complicam.
Até os anos sessenta, havia no mer-
cado europeu de sementes alguns
tipos bem distintos de trigo, segun-
do a destinacao do seu uso. O trigo
para a panificacdo tem uma compo-
sicdo (teor de amido, proteina, ou-
tros) diferente daquele usado para
fabricacao de massas alimenticias,
conhecido como trigo duro, ou do
trigo usado para a confeccao de cre-
pes, conhecido como trigo sarrace-
no. Cada um destes tipos podia ser
obtido a partir de um grande niime-
ro de variedades cuja composicao
genética diferia significativamente
e que foram desenvolvidas ao longo
de séculos pelos proprios agriculto-
res e, a partir do altimo século, por
centros de pesquisa ptblicos ou pri-
vados.

No dltimo quarto do século passa-
do, a industria de transformacao do
trigo passou a condicionar o desen-
volvimento varietal para entregar
graos com uma composicao especial
que facilitasse a industrializacao
em larga escala. Até ento, o bene-
ficlamento era realizado de forma
descentralizada e a farinha obtida
gerava paes ou massas com maiores
ou menores diferencas. A uniformi-
zacao e composicgao do trigo para fa-
cilitar a grande indastria permitiu a
producao de paes e massas mais ho-
mogéneos, eliminando as pequenas
industrias. O resultado foram paes e
massas de qualidade nutricional in-
ferior, mas que permitiam a coloca-
¢ao de produtos mais baratos e mais
uniformes no mercado. Hoje, o ni-
mero de variedades utilizadas pelos
produtores é uma pequena fraccao
daquelas em uso no passado, tor-
nando os cultivos mais vulneraveis.
O movimento agro-ecologico na Eu-
ropa buscou recuperar as varieda-
des mais diversificadas e mais bem
adaptadas as diferentes condigoes
de solos e de climas, mas esbar-
rou nas exigéncias de um mercado
controlado por empresas de grande
porte. Actualmente, o impasse esta
sendo enfrentado pela retomada
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da transformacao por meio de pe-
quenas empresas que moem o trigo
das variedades tradicionais oriundo
da producio agro-ecologica. E um
movimento que esbarra nos pregos
mais altos destes processos descen-
tralizados com dificuldades em se
generalizar.

Poderiamos continuar apresentan-
do este fenébmeno agro-industrial
para outras plantas, como o arroz,
o milho, a batata, o tomate e pra-
ticamente todos os alimentos. Pre-
valeceu a logica capitalista da ho-
mogeneizacdo dos produtos e sua
adaptacdo para a producio e bene-
ficiamento em larga escala.

Em resumo, o mercado é a grande
trava para a expansao da agro-eco-
logia, sobretudo em produtos mais
processados. Embora menos afec-
tados pelas exigéncias do mercado,
os produtos alimentares in natura
também s3o objecto de regras de
mercado que os classificam segundo
critérios de tamanho e aparéncia,
rejeitando ou reduzindo os precos
para os que nao estao conformes.

Tudo isso coloca uma trava em to-
das as experiéncias de producao
agro-ecologica mais avancadas, so-
bretudo as que utilizam as semen-
tes tradicionais ou crioulas. A pro-
ducio organica mais convencional,
adoptada sobretudo pelas empresas

No ultimo
quarto do
século passado,
a industria de
transformacao
do trigo passou
a condicionar o
desenvolvimento
varietal para
entregar graos
com uma
composicao
especial que
Jacilitasse a
industrializacao
em larga escala.

do agro-negocio verde, tende a ser
mais adaptada as regras do mer-
cado, mas isto implica no uso de
variedades convencionais que sao
menos adaptadas ao manejo agro-
-ecologico e, em consequéncia, me-
nos produtivas. O resultado é um
custo de producado mais elevado que
empurra a producio organica para
um nicho de mercado dirigido para
consumidores mais ricos.

* £ um economista agricola e am-
bientalista brasileiro. Foi presiden-
te da UNE, entre 69/71. E fundador
da organizacao nio governamental
Agricultura Familiar e Agroecolo-
gia (ASTA) e ex-membro do CON-
DRAF/MDA 2004/2016.

Nota Editorial

Na edicdo anterior da revista,
foi publicado um lead incor-
reto, que nao correspondia ao
conteudo do artigo. Adicional-
mente, a autoria do texto foi
atribuida de forma errada. La-
mentamos profundamente es-
tas falhas e pedimos desculpas
ao0s nossos leitores e, em parti-
cular, ao verdadeiro autor do
artigo, por qualquer transtorno
ou prejuizo editorial causado.
Reafirmamos o0 nosso compro-
misso com o rigor, a responsa-
bilidade e a integridade do nos-
so trabalho jornalistico.
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INSTITUCIONAL

A REVISTA TERRA é uma publicagcao mocambi-
cana especializada nos sectores agrario,
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Limitada, com sede na cidade de Maputo.
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